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ALTA TECNOLOGIA

La exportacion desde
Catalunya crece un 5%

=La exportacion desde Catalu-
nya de productos de alta tecno-
logia en el primer trimestre del
afo sumo 1.285,5 millones de
euros, un 4.9% mds que en el
mismo periodo del 2010 debido,
basicamente, a los farmacéuti-
cos. Por el contrario, informati-
cos, electrénicos y dpticos per-
dieron un 11%. / Redacciéon

JG INGENIEROS
Equipo especial para
servicios energéticos

=JG Ingenieros ha creado un
equipo especializado en servi-
cios energéticos, que centraliza-
ra la experiencia de la firma en
el campo de las auditorias y si-
mulaciones energéticas, el dise-
flo de instalaciones de energias
renovables y de alta eficiencia y
la ingenieria de explotacion y
control. / Redaccion

EUROMADI

Las ventas del grupo
suman 13.538 millones

=Las ventas totales agregadas
de los socios del grupo de com-
pras y servicios Euromadi duran-
te el pasado ejercicio sumaron
13.538 millones de euros, cifra
un 3,9% superior a la del afio
anterior. La cuota de mercado
del grupo en consumo de ali-
mentacion, perfumeria y drogue-
ria, llegd al 20%. / Redaccion
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Jaume Rodriguez, presidente

PALWASTE RECYCLING

Premio europeo
al reciclaje de briks

=La Comision Europea ha otor-
gado el premio Best of the Best
a la solucion tecnoldgica para el
reciclaje de briks que la em-
presa PALWaste Recycling
(creada por StoraEnso Barcelo-
nay Alucha) aplica desde el
pasado mes de octubre en una
planta de Castellbisbal (Valles
Occidental). / Redaccion

EMPRENDEDORES

La firma, con ventas de 3 millones, quiere abrir una panaderia al afio

La formula Turris

XAVIER CERVERA

Manel Sellarés y Xavier Barriga, dos de los tres socios de Turris

ARIADNA BOADA
Barcelona

ecuperar el pan de an-
tafio y los procesos ar-
tesanos pero trabajan-
do con los horarios del
siglo XXI. Esa es la formula del
éxito de Turris, las panaderias
creadas en el 2008 por Xavier Ba-
rriga —tercera generacion de pa-
naderos- que ya cuenta con tres
establecimientos en Barcelona y
otro en Sant Cugat del Valles.

El crecimiento y la irrupciéon
de competencia han obligado al
equipo de Turris a profesionali-
zarse y a decidir el modelo de fu-

turo. Los socios fundadores de
Turris, Xavier Barriga y Albert
Davins, incorporaron hace un
par de afios a Manel Sellarés para
que llevara la gestion. Asi, Xavier
Barriga se ha podido concentrar
en la produccion del pan.

Los tres socios han creado una
estructura y un modelo de com-
paiia “a medida”, que asegura
que cada nuevo establecimiento
se mantenga fiel al original y con
el mismo objetivo de recuperar
el pan auténtico. “El crecimiento
de Turris es con tiendas propias
y hasta donde podamos llegar no-
sotros. Eso quiere decir en Barce-
lonay su drea metropolitana”. La

cuarta tienda, abierta a finales
del afio pasado, estd ubicada en
el centro de Sant Cugat. “Nos
han pedido replicar el negocio en
otros paises, pero no lo haremos.
Nosotros queremos y tenemos
que estar en las tiendas”, remar-
ca Sellares, quien afiade que se
mantendra el ritmo de abrir una
tienda al afio.

Otra de las sefias de identidad
de Turris es que cada estableci-
miento cuenta con su propio
obrador, donde se elabora el pan
que se vendera durante el dia. La
masa se prepara el dia anterior,
se deja reposar unas horas, se for-
ma el pan y de nuevo se deja repo-
sary fermentar durante la noche,
lista para su coccién a primeras
horas del dia siguiente. “No se ha
centralizado la fabricacién para
respetar el proceso de produc-
cién. Barriga visita cada dia los es-
tablecimientos, que no dejan de
ser pequefias fabricas”, explica
Manel Sellares.

Con una plantilla de unos 40
trabajadores, las previsiones de
ventas apuntan a mas de 3 millo-
nes de euros en el 2011. A pesar
de ser una compania pequeia,
sus gestores han tenido muy cla-
ra su estructura. Como pioneros
de esta “recuperacion del pan au-
téntico”, Sellares asegura que les
toca aportar nuevas ideas cons-
tantemente. Actualmente tiene
unas 80 referencias de produc-
tos, entre las que destaca la barra
de “4 puntas” o la que estan pre-
parando para la verbena de Sant
Joan, “una coca con crema de
chocolate”.e
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Tomas Salvador con sus hijos, Carles y Nuria

Decordal se propone
exportar el 50%

MAR GALTES Barcelona

Decordal, fabricante de piezas
auxiliares para la industria, se
ha propuesto crecer con la ex-
portacion y ha fijado su foco
en Alemania. “Nuestro objeti-
vo es que la mitad de las ven-
tas procedan de Alemania: es
el motor por excelencia de la
industria”, dice Tomas Salva-
dor, gerente de la compaiia
que fundé en los afios sesenta.
Decordal se ha asociado con
otras tres empresas industria-
les catalanas, Verlan, Formin-
sa y Nopatra, para formar un
grupo de exportacion a Alema-
nia, para el que han contado
con el asesoramiento del
CEAM (Centre d’Estudis i As-
sessorament Metal-lirgic) y
ACCI10.

Actualmente ya exporta al-
rededor del 25%, basicamente
a través de ser proveedor certi-

ficado de multinacionales co-
mo Behr, aquien vende en Ale-
mania, Brasil, Sudéfrica y
Francia, o Schneider.

Decordal, propiedad de la
familia Salvador y con sede en
Sant Pau d’Ordal, trabaja para
toda la industria: joyeria, 6pti-
ca, electrénica, aeronautica o
automovil. Cuenta con una
plantilla de 70 personas y un
centenar de tornos automati-
cos de control numérico.

Decordal alcanzé un méxi-
mo de facturacién de 6 millo-
nes de euros en el 2007, que
bajé hasta los 4,8 millones en
€l 2010. Este afio crecen al 4%.
“Ser multisectorial es una ven-
taja, porque no estamos condi-
cionados por un solo sector”,
explica Salvador. Sus dos hi-
jos aseguran el relevo genera-
cional: Carles dirige la oficina
técnica, y Nuria lleva la admi-
nistracion.e
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